
WATERBEHANDELING VRAAGT 
OM KENNIS, OVERZICHT 
EN DUIDELIJKE UITLEG

Begrijpelijk advies over een complex onderwerp

Sinds 1 oktober versterkt Richard Költgen het team van TBS-SVA als projectadviseur 
waterbehandeling voor bouw, industrie en klimaatadaptatie. Hij helpt klanten bij het vinden van 
passende, duurzame oplossingen op het snijvlak van waterafvoer en zuivering. “Mijn rol is vooral 
adviserend. Ik kijk mee, stel kritische vragen en maak complexe eisen en materie begrijpelijk, zodat 
de klant ontzorgd wordt en we samen zoeken naar een passende, werkbare oplossing.”

Tekst Susan Peek     Beeld TBS-SVA Groep, Ecobeton

OPLOSSING BEGINT BIJ INZICHT
Költgen weet waar hij over praat. Hij heeft jaren-
lange ervaring met olie- en benzineafscheiders, 
vloeistofdichte bodemvoorzieningen en wet- 
en regelgeving die daarbij komt kijken. “Met 
de invoering van de nieuwe Omgevingswet, 
het Besluit Activiteiten Leefomgeving (BAL) 
zijn bedrijven wettelijk verplicht om afvalwa-
ter goed te behandelen voor ze het lozen. Dat 
vraagt om meer dan een standaardoplossing: 
je moet weten wat je doet, wat mag, en wat 
technisch mogelijk is én juridisch klopt.”

Volgens Költgen is waterbehandeling onlos-
makelijk verbonden met klimaatadaptatie. “Je 
kunt het niet meer hebben over infiltratie of 
buffering zonder ook te kijken naar de kwaliteit 
van dat water. Zeker op bedrijfsterreinen en in 
de bouw, waar olie, slib of chemische stoffen 
kunnen vrijkomen, afhankelijk van de activitei-
ten die er plaatsvinden.”

ADVIES ÉN PRODUCT
Wat TBS-SVA volgens Költgen onderscheidt 
van andere leveranciers en producenten, is 

Daarbij speelt niet alleen de juiste kennis, maar 
ook communicatie een cruciale rol. “Ik stel daarbij 
gerichte vragen als: wat is de situatie, wat wil je 
bereiken? Door dat te koppelen aan de lozings-
eisen vanuit wet- en regelgeving, weten we welke 
producten het beste passen bij die context.”

BREDE BLIK
Naast het wettelijke kader kijkt Költgen ook 
naar bredere thema’s als duurzaamheid en 
circulariteit, waarbij ook MKI-waarden (Milieu 
Kosten Indicator) en circulaire principes mee-
genomen worden. “Wij kijken zeker naar duur-
zaamheid en nemen daarin ook Cradle to 
Cradle gecertificeerde producten mee.”

Juist dat brede perspectief – het kijken naar het 
grotere geheel – maakt volgens hem het verschil. 
“Het gaat niet om één afscheider of put. Het 
gaat om het koppelen van systemen: water op-
vangen, reinigen en vertraagd afvoeren of zelfs 
hergebruiken van water. Wij kunnen dat hele tra-
ject leveren én begeleiden. Als je die stappen en 
de systemen goed op elkaar afstemt, kom je tot 
een betrouwbare, duurzame oplossing. Maar het 

Bij haventerreinen en containerterminals is het zaak dat water geen overlast veroorzaakt. (Beeld: TBS-SVA Groep)

Onze nieuwe lamellenafscheider. (Beeld: Ecobeton)

TBS-SVA GROEP HELPT BIJ VRAAGSTUKKEN 
OVER WATERBEHANDELING

Waterbehandeling vraagt om kennis, overzicht en duidelijke uitleg

het totaalplaatje dat ze bieden. “We leveren 
niet alleen de producten – afscheider-installa-
ties, filters, putten, goten en kolken – maar ge-
ven vooral ook advies. We denken mee over 
de complete waterhuishouding op een terrein 
en bieden het complementaire plaatje: van 
waterafhandeling tot waterbehandeling, alles 
in samenhang – en dat als één partij.” 
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"Waterbeheer  
dat verder kijkt dan 

de norm"
De oplossingen van TBS-SVA kunnen daar positief 
aan bijdragen. (Beeld: TBS-SVA Groep)

Denk aan oplossingen zoals goten, waterbuffering 
en infiltratie. (Beeld: TBS-SVA Groep)

begint met een goed doordacht plan dat vol-
doet aan de technische en wettelijke eisen.”

SLIM ONTWERPEN
Vooral bij nieuwbouw kan TBS-SVA echt 
waarde toevoegen. Költgen licht toe: “Het is 
enorm prettig als je vanaf het begin van een 
ontwerp mee kunt denken. Op die manier kun 
je het hele waterhuishoudkundige systeem 
integraal opbouwen, zonder concessies te 
doen. Daarbij fungeren wij als de schakel tus-
sen opdrachtgever, adviseur en aannemer.”

Waar de toekomst ligt? Volgens Költgen 
zal steeds meer afvalwater op eigen terrein 

Richard Költgen heeft jarenlange ervaring met 
olie- en benzineafscheiders, vloeistofdichte 
bodemvoorzieningen en bijbehorende wet- en 
regelgeving. (Beeld: TBS-SVA Groep)

worden gehouden. “Niet per individueel 
bedrijf, maar als collectieve aanpak op gro-
tere schaal. Denk aan een bedrijventerrein 
waar je water buffert zodat het gebruikt kan 
worden als bluswater bij calamiteiten of als 
spoelwater voor sanitair.” Dat soort oplossin-

gen, zeker op gebiedsniveau, vragen om vi-
sie, samenwerking én praktische kennis. “We 
willen niet alleen oplossingen verkopen, 
maar klanten echt verder helpen. Door mee 
te denken, risico’s weg te nemen en keuzes 
helder te onderbouwen.”      ●
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